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Le 28 janvier s’est tenu en partenariat avec la technopole de Quimper Cornouaille, un petit déjeuner pour informer les entreprises locales de la pratique des affaires en Chine. Une quarantaine de chefs d’entreprise bretons ont ainsi assisté à cette conférence et écouté les 3 intervenants qui ont témoigné de leurs expériences respectives.

----------------------------------------------------------------------------------------------------------

COMMERCIALISER SON PRODUIT EN CHINE              


CULTURE - Culture chinoise, culture occidentale, impact sur les marques et la publicité. 
Quelques exemples sur les couleurs et les messages.
Evelyne LORPHELIN, Gérante Cap Bleu communication
NEGOCIATION - Comment négocier avec une entreprise chinoise ? 
Quelle est l’organisation de la distribution sur place ? 
Les écueils à éviter ? Les pièges à déjouer ?
Hervé SALKIN, Directeur de l’Ecole de Management Bretagne Atlantique, Quimper
COMMERCIALISATION – Exemple d’une démarche de commercialisation spécifique
avec un groupement export rassemblant des PME agroalimentaires de Bretagne, entre 10 et 150 salariés (mutualisation des actions internationales, partage des coûts).
Sandrine MERCY, Gérante Horizons International Exploration 
(premier GIE Export, breton, à destination des entreprises agroalimentaires).
